GEEE PARCOURS DYNAMIGUE

NAMIQUE

SUIVEZ LE PROGRAMME

Clients Mysteres ~ Ftude X Rapport pour partager
Présentation des conclusions 1 heure X avec mes équipes
Diagnostic digital ' Ftude visibilité digitale et axe de progres | 0 X Rapport pour partager
Présentation des conclusions 1 heure X avec mes équipes
Séminaire des 12 & 13 novembre 2019
Stratégie
Commerce Des supports, des idées,
Des ateliers de travail ~ Management 2 jours de l'entrainement,
sur les themes : Data une vision différente,
ndicateurs des astuces...
Digital
Visite sur site pour travailler sur des sujets-clés 0,5 jour X Des conseils, un regard
extérieur bienveillant
Un échange Des conseils, un regard
4R g ) ssin e laméthode pour embarquer - extérieur bienveillant,
L TE D Un avis bienveillant ol X de la méthode, des outils
Une feuille de route pour communiquer
Soutien Opérationnel sur les sujets qui sont importants pour moi! | 0,5h/mois X Je ne suis pas seul-e !
Rendre votre stratégie opérationnelle
par des objectifs partagés par tous
Trouver les bons saisonniers et 1 jour
permanents au bon moment et
tous les ans : les conditions a réunir
Maitriser tous les parametres pour De la formation pour mes [i E
GTEPBY STEP que vos clients expriment ce que vous équipes et moi-méme ERFORMER N l“-'.0N0b4lE
avez envie qu'ils disent de vous 1jour
Remettre les données-clients au centre
de la performance commerciale
Gérer ses temps tout au long de I'année
pour atteindre ses objectifs 1 jour
Optimiser sa stratégie marketing
Formation pour déployer ou gérer 05 iour De l'autonomie sur
Formation / le contenu et ses évolutions ) le back office
Accompagnement Le digital au service de la performance Une vision de ce que peut
application commerciale... quelles utilisations 0.5 jour m'apporter la captation de
Camping Qualité concrétes pour performer ' DATA... et des techniques o a e
pour en capter —
Formation FacilitHPA Formation sur les fonctionnalités de 2 s De I'autonomie pour moi et AVG“QNTQF Ik BA‘SS,(’,R r GéNeFEF
|a plateforme et son utilité mes équipes sur cet outil SAT 1ISFACTION ‘ 10S COUTS e LA veme]
Valoriser ses partenariats 1+1 heures X Des méthodes pour faire o, CLieNT D emoi—[Aﬁ.N Awi]‘,ou “ew
La DATA équitable au service 11 heures X reconnaitre sa valeur sur — pl— C yay)
Formation Commerciale  de mon territoire le territoire + des techniques C% @’% @
Maitriser la vente par téléphone pour plus defficience
dans lentreprise pour un taux 0,5 jour au téléphone - ﬁ
de transformation maximum @ f OiBLBF WS
269 €HT/mois par camping “ CAMFAGNES
(pe COM-

Abonnement plateforme FacilitHPA  Tarifs application mobile Camping Qualité fomy

46 €HT/mois par camping 0420 emplacements 22 EHT/mois 21450 emplacements 39 €HT/mois & # FrofSeF 1)
512100 emplacements 83 EHT/mois 1014 200 emplacements 179 EHT/mois h.% X < J Meiueure
2012400 emplacements 274 EHT/mois Supérieur a 401 emplacements 366 €HT/mois i exféﬁeﬂ(ﬂ

Interlocuteur : Nom du Camping Qualité :
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